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1.  СРАВНИТЕЛЬНЫЙ АНАЛИЗ И ВЫБОР ТОП 5 

ПЕРСПЕКТИВНЫХ НИШ ДЛЯ ТОРГОВЛИ НА 

МАРКЕТПЛЕЙСАХ   

1.1.  ОЦЕНКА ПОТЕНЦИАЛА ТОП  КЛЮЧЕВЫХ ТОВАРНЫХ РЫНКОВ  

 

Заказчиком были определены 9 ключевых товарных рынков, которыми 

следует ограничиться в исследовании. 

1. Электроника (не смартфоны и не компьютеры) 

2. Игрушки 

3. Мебель 

4. Бытовая Техника 

5. Спорт 

6. Для ремонта 

7. Сад и дача 

8. Здоровье (не химия-не медикаменты) 

9. Канцтовары 

 

Оценим потенциал каждого из этих товарных рынков путем сравнения их 

выручки и среднего чека в маркетплейсах WB и OZ за 12 месяцев и в ЯМ 

за 7 месяцев, а также динамику выручки в маркетплейсах WB и OZ за 

октябрь 2022 г к октябрю 2021 г1. 

 

Таблица 1.1.1 Выручка и средний чек за 12 месяцев по товарным рынкам в 

WB 

                                                   
1 данные sellerstats.ru 
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Название Выручка, 

млрд ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

Спорт 137 1455 

Электроника 82 1048 

Бытовая техника 66 1935 

Здоровье 55 825 

Офис 50 1997 

Игрушки 46 876 

Для ремонта 39 1415 

Сад и дача 34 882 

Мебель 31 2928 

 

ТОП 3 товарных рынков на WB за период 12 месяцев составляют Спорт, 

Электроника и Бытовая техника. 

Ранее заказчик ограничил актуальный средний чек границами от 1000 р до 

5000 р, по этим критериям рынки Здоровье, Игрушки и Сад и дача 

несколько ниже нижней границы оптимального диапазона среднего чека. 

Все остальные рассматриваемые товарные рынки попадают в данный 

диапазон. 

 

Таблица 1.1.2 Динамика выручки и среднего чека в окт 2022 к окт 2021  по 

товарным рынкам в WB 

 

 

 

 

Название Выручка, млрд ₽  Средний чек, ₽  



  www.marketeru.ru 

 
 
 

 

 

 

Ноябрь 2022 Сравнительный анализ ниш для маркетплейсов 5 / 22 

 

 2022 2021 2022 к 

2021,% 

2022 2021 2022 к 

2021,% 

Спорт 21 7 200% 1721 1262 36% 

Электроник

а 

12 5 140% 1206 875 38% 

Бытовая 

техника 

8 4 100% 1961 1761 11% 

Здоровье 8 3 167% 1029 628 64% 

Для 

ремонта 

7 1 600% 1844 1003 84% 

Офис 7 2 250% 1976 1919 3% 

Мебель 5 1 400% 3375 3159 7% 

Игрушки 4 3 33% 910 767 19% 

Сад и дача 4 1 300% 956 662 44% 

  средний 

рост ТОП 9 

243%  средни

й 

средни

й чек 

ТОП 9 

34% 

 

Как видим, наибольшую динамику роста в октябре 2022 г к октябрю 2021 

года показали рынки Для ремонта, Офис, Мебель и Сад. В рынках Для 

ремонта и Сад был существенный (выше среднего) рост среднего чека. 

 

Таблица 1.1.3 Выручка и средний чек за 12 месяцев по товарным рынкам в 

OZ 

Название Выручка, 

млрд ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

Электроника 280 2369 
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Строительство и 

ремонт 

267 1651 

Бытовая техника 238 4905 

Спорт и отдых 109 1783 

Мебель 82 5877 

Красота и здоровье 72 681 

Дача и сад 55 2142 

Канцелярские товары 44 611 

Игрушки и игры 43 1037 

 

ТОП 3 товарных рынков на OZ за период 12 месяцев составляют 

Электроника, Строительство и ремонт и Бытовая техника.  

Ранее заказчик ограничил актуальный средний чек границами от 1000 р до 

5000 р, по этим критериям рынки Красота и здоровье и Канцелярские 

товары несколько ниже нижней границы оптимального диапазона среднего 

чека, а рынок Мебель – чуть выше верхней границы оптимального 

диапазона среднего чека . Все остальные рассматриваемые товарные 

рынки попадают в данный диапазон. 

 

Таблица 1.1.4 Динамика выручки и среднего чека в окт 2022 к окт 2021  по 

товарным рынкам в OZ 

Название Выручка, млрд ₽  Средний чек, ₽  

 2022 2021 2022 к 

2021,% 

2022 2021 2022 к 

2021,% 

Строительство и 

ремонт 

14 23 -39% 1564 1512 3% 

Электроника 13 27 -51% 2025 2632 -23% 

Бытовая техника 13 19 -32% 5023 4665 8% 



  www.marketeru.ru 

 
 
 

 

 

 

Ноябрь 2022 Сравнительный анализ ниш для маркетплейсов 7 / 22 

 

Спорт и отдых 5 7 -33% 1483 1651 -10% 

Мебель 5 6 -25% 5363 6324 -15% 

Красота и 

здоровье 

4 6 -36% 595 682 -13% 

Канцелярские 

товары 

3 4 -30% 504 584 -14% 

Дача и сад 2 3 -27% 2259 2313 -2% 

Игрушки и игры 2 6 -73% 954 1000 -5% 

  средний 

рост ТОП 

9 

-38%  средний 

средний 

чек ТОП 

9 

-8% 

 

В отличие от маркетплейса WB, OZ показывает в среднем по исследуемым 

9 рынкам в октябре 2022 к октябрю 2021 виден средний спад в -38% и 

падение среднего чека на 8%.  

Как видим, наименьшую динамику спада в октябре 2022 г к октябрю 2021 

года показали рынки Мебель и Сад. В рынках Строительство и ремонт и 

Бытовая техника был существенный (выше среднего) рост среднего чека. 

 

Таблица 1.1.5 Выручка и средний чек за 7 месяцев по товарным рынкам в 

ЯМ 

Название Выручка, 

млрд ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

Строительство и ремонт 225 2108 

Электроника 181 4122 

Бытовая техника 159 7917 

Дача и сад 46 2143 

Спорт и отдых 42 2220 
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Мебель 33 5408 

Канцелярские товары для 

учебы 

13 496 

Детские игрушки и игры 11 1042 

Техника для красоты и 

здоровья 

8 2057 

 

ТОП 3 товарных рынков на ЯМ за период 7 месяцев составляют 

Строительство и ремонт, Электроника и Бытовая техника.  

Ранее заказчик ограничил актуальный средний чек границами от 1000 р до 

5000 р, по этим критериям рынок Канцелярские товары значительно ниже 

нижней границы оптимального диапазона среднего чека, рынок Мебель 

несколько выше, а рынок Бытовая техника – существенно выше верхней 

границы оптимального диапазона среднего чека. Все остальные 

рассматриваемые товарные рынки попадают в данный диапазон. 

 

Резюме. 

Если качественно объединить результаты анализа по трем маркетплейсам, 

то получим такой рейтинг потенциала товарных рынков: 

ТОП 3 по общему обороту: 

 Электроника 

 Для ремонта 

 Бытовая техника 

ТОП 3 по динамике роста: 

 Мебель 

 Сад и дача 

 Для ремонта 

 

Итого получим ТОП 5 товарных рынков: 
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1. Для ремонта 

2. Сад и дача 

3. Мебель 

4. Электроника 

5. Бытовая техника 

 

Стоит сконцентрироваться на продажах на WB (рост оборота категорий) и 

ЯМ (первое место по обороту среди маркетплейсов). 
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1.2. ОЦЕНКА ПОТЕНЦИАЛА ТОП 3 НИШ (ТОВАРНЫХ 

НАПРАВЛЕНИЙ) В КАЖДОМ ИЗ ТОП  КЛЮЧЕВЫХ ТОВАРНЫХ 

РЫНКОВ  

Рассмотрим ТОП 3 наиболее популярных ниш  по каждому из 5 выбранных 

рынков на маркетплейсах WB и ЯМ. 

 

Для аналитики потенциала ниш на WB был использован сервис 

sellerstats.ru 

Критериями для выбора ниши явились: 

 

1) наивысшая суммарная выручка 

2) растущий тренд выручки за период 6 мес 

3) низкий средний чек в пределах 1000-5000 р 

 

Таблица 1.1.1 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Для ремонта на WB (12 мес) 

 

 

Подкатегория Выручка, ₽ Средний 

чек, ₽ 
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Инструменты и оснастка 14,1 1297 

Электрика 10,1 1442 

Сантехника, отопление и 

газоснабжение 

6,55 2483 

Отделочные материалы 

 

5,2 1572 

 

 

Таблица 1.2.2 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Сад и дача на WB (12 мес) 

 

Подкатегория В

ы

р

у

ч

к

а

, 

м

л

н

 

С

р

е

д

н

и

й

 

ч

е

к

, 
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₽ ₽ 

Товары для кемпинга, пикника и 

отдыха 

6

,

4 

1

2

6

6 

Садовая техника 4

,

1 

3

4

7

0 

Грили, мангалы и барбекю 3

,

0 

1

7

2

9 

 

 

Таблица 1.2.3 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Мебель на WB (12 мес) 

 

 

Подкатегория Выручка, 

млн ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

Столы и стулья 1,9 4600 
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Мебель для 

спальни 

1,4 2757 

Мебель для 

гостиной 

1,3 2473 

 

Таблица 1.2.4 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Электроника на WB (12 мес) 

 

 

Подкатегория Выручка, 

млрд ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

ТВ, Аудио, Фото, Видео 

техника 

3,0 949 

Детская электроника 0,6 1156 

Смарт-часы и браслеты 0,6 1138 

 

 

Таблица 1.2.5 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Бытовая техника на WB (12 мес) 
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Подкатегория Выручка, 

млрд ₽ 

С

р

е

д

н

и

й

 

ч

е

к

, 

₽ 

Техника для дома 2,91 1

9

3

4 

Техника для кухни 2,91 2

2

2

3 

Красота и здоровье 2,43 1

3

6
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1 

 

 

Для аналитики потенциала детальных продуктовых ниш на WB 

дополнительно был использован сервис mpstats.io. 

Критериями для выбора ниши явились: 

1) доля продавцов с продажами от общего числа продавцов в нише не 

менее 40% ( легкий вход в нишу) 

2) количество продавцов в нише не менее 20 (не олигополия в нише) 

3) лидерство по выручке (оборот/емкость ниши для  продавца) 

 

Таблица 1.2.6 Оценка потенциала ТОП 3 детальных продуктовых ниш в 

рынке Для ремонта на WB 

 

Предмет Выручка

, млн р 

Продавц

ов с 

продажа

ми 

Процент 

продавц

ов с 

продажа

ми 

Средняя 

цена с 

продажа

ми 

Строительные материалы / Обои 40 150 40 1647 

Строительные материалы / 

Панели для кухонных фартуков 

25 36 44 1505 

Строительные материалы / 

Фотообои 

24 68 41 4411 

 

 

Таблица 1.2.7 Оценка потенциала ТОП 3 детальных продуктовых ниш в 

рынке Сад и дача на WB 
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Предмет Выручка Продавц

ов с 

продажа

ми 

Процент 

продавц

ов с 

продажа

ми 

Средняя 

цена с 

продажа

ми 

Садовые инструменты / Чехлы для 

садовых инструментов 

469944 16 40 1346 

Все для садоводства / Фотосетки для 

декора 

417129 8 40 2628 

Все для садоводства / Флагштоки 187200 19 43 1015 

 

Таблица 1.2.8 Оценка потенциала ТОП 3 детальных продуктовых ниш в 

рынке Мебель на WB 

Предмет Выручка

, млн р 

Продавц

ов с 

продажа

ми 

Процент 

продавц

ов с 

продажа

ми 

Средняя 

цена с 

продажа

ми 

Мебель / Чехлы для 

мебели 

161 383 42 2394 

Мебель / Тумбы 

прикроватные 

46 98 40 3556 

Мебель / Опоры 

мебельные 

4 103 40 1325 

 

Таблица 1.2.9 Оценка потенциала ТОП 3 детальных продуктовых ниш в 

рынке Электроника на WB 

 

Предмет Выручка

, млн р 

Продавц

ов с 

продажа

Процент 

продавц

ов с 

продажа

Средняя 

цена с 

продажа
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ми ми ми 

Электроника / Чехлы для 

электронных книг 

2,6 24 51 1065 

Электроника / Аккумуляторы для 

пылесосов 

2,2 37 43 2822 

Электроника / Кронштейны для 

колонок 

0,1 12 44 1259 

 

Таблица 1.2.10 Оценка потенциала ТОП 3 детальных продуктовых ниш в 

рынке Бытовая техника на WB 

 

Предмет Выручка

, млн р 

Продавц

ов с 

продажа

ми 

Процент 

продавц

ов с 

продажа

ми 

Средняя 

цена с 

продажа

ми 

Бытовая техника / Дарсонваль 53 199 45 2403 

Бытовая техника / Насадки для 

электрических зубных щеток 

20 143 45 1001 

Бытовая техника / Насадки для 

пылесосов 

12 156 42 1052 

 

 

Для аналитики потенциала ниш на ЯМ был использован сервис 

sellerstats.ru 

Критериями для выбора ниши явились: 

 

1) наивысшая суммарная выручка 

2) растущий тренд выручки 
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3) низкий средний чек в пределах 1000-5000 р 

 

Таблица 1.2.1 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Для ремонта на ЯМ (7 месяцев) 

 

Подкатегория Выручка, 

млрд  ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

Строительные инструменты 59 2085 

Электрика 54 1658 

Сантехника и товары для ванной 

комнаты 

50 5382 

 

Таблица 1.2.2 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Сад и дача на ЯМ (7 месяцев) 

 

Подкатегория Выручка, 

млрд ₽ 

Средн

ий 

чек, ₽ 

Садовые 

инструменты 

5 1287 

Садовая мебель 4 5493 

Аксессуары для 

полива 

3 1515 

 

 

Таблица 1.2.3 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Мебель на ЯМ (7 месяцев) 

Подкатегория Выручка, Средний 
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млрд ₽ чек, ₽ 

Мебель для 

ванной 

4 1986 

Кухонные 

гарнитуры и 

мебель для кухни 

3 5188 

Надувная, 

плетеная и прочая 

мебель 

2 3974 

 

Таблица 1.2.4 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Электроника на ЯМ (7 месяцев) 

Подкатегория Выручка, 

млрд ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

Сетевое оборудование и 

связь 

17 4326 

Оргтехника и расходные 

материалы 

13 2387 

Наушники  и аудиотехника 7 5389 

 

 

Таблица 1.2.5 Оценка потенциала ТОП 3 ниш (товарных направлений) в 

рынке Бытовая техника на ЯМ (7 месяцев) 

Подкатегория Выручка, 

млрд ₽ 

Средний 

чек, ₽ 

Мелкая техника для 

кухни 

22 4262 

Техника для красоты и 

здоровья 

8 2057 
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1.3. ВЫБОР ТОП 5 НАИБОЛЕЕ ПЕРСПЕКТИВНЫХ ТОВАРНЫХ НИШ  

ТОП 5 перспективных товарных ниш для маркетплейса WB по критериям 

максимальной выручки в нише, среднему чеку в диапазоне от 1000 до 

5000 р и наличию товаров-лидеров по легкости входа в нишу можно 

обозначить так: 

 Инструменты и оснастка 

 Электрика 

 Отделочные материалы (обои, панели для кухонных фартуков) 

 Мебель для спальни (чехлы для мебели, тумбы прикроватные) 

 Техника для красоты и здоровья (Д'Арсонваль, насадки для зубных 

щеток) 

 

ТОП 5 перспективных товарных ниш для маркетплейса ЯМ по критериям 

максимальной выручки в нише, среднему чеку в диапазоне от 1000 до 

5000 р (ближе к нижней границе для более высокой обррачиваемости) и 

можно обозначить так: 

 

 Строительные инструменты 

 Электрика 

 Мебель для ванной 

 Садовые инструменты 

 Техника для красоты и здоровья 

 

Учитывая сезонность садового рынка, получаем итоговые ТОП 5 товарных 

ниш для торговли на маркетплейсах ЯМ и WB: 

 

 Строительные инструменты 

 Электрика 
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 Техника для красоты и здоровья 

 Мебель для спальни 

 Мебель для ванной 
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