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Задача:  Сравнительный анализ основных продавцов электротехнической продукции в России в 

разрезе цен на продукцию 

 

Решение и фишки:  

в качестве первого объекта сравнения были выбраны пары производитель-дилер, чтобы 

посмотреть, как изменяется цена при покупке продукции у посредника. 
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Результат:  

 

1.1.1. Сравнительный анализ основных продавцов в разрезе цен на продукцию 

Такие пары образует завод «Инвертор» и ТД «Альфа-Электротехторг», завод «Инвертор» и 

Концерн «Эларп», завод «Инвертор» и компания «Трансэнергомагистраль», производитель «ВМВ 

Электа» и дилер ООО «РИЛ». 

Таблица  

Сравнительная таблица по стоимости продукции у ОАО «Завод «Инвертор» и дилеров 

Название компании 
ШУОТы, 

руб. 

СБП, 

руб. 
АБП, руб. 

ОАО «Завод «Инвертор» 

605 162 704 886 632 876 

644 094 

1 892 

162 1 862 395 

ООО «ТД «Альфа-

Электротехторг» 

605 162 704 886 632 876 

644 094 

1 892 

162 1 862 395 

Концерн Эларп 
  

626 546 

 
 

1 843 771 
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ТРАНСЭНЕРГОМАГИСТРАЛЬ 

666 700 775 260 731 600 

708 000 

2 081 

520 2 072 080 

Как можно убедиться из табл., ОАО «Завод «Инвертор» и ООО «ТД «Альфа-Электротехторг» 

отпускают продукцию по полностью идентичным ценам.  

Концерн «Эларп» на АБП стоимость продукции несколько занижает по сравнению с заводом-

производителем. Предлагая, АБП с аналогичными характеристиками компания закладывает 

стоимость 1 843 771 руб. при стоимости такого оборудования у завода – 1 862 395 руб., что 

составляет около 1%.  

Компания «Трансэнергомагистраль» наоборот ставит цены на продукцию выше, чем у завода-

производителя, наценка в среднем составляет около 11%. 

Таблица  

Сравнительная таблица по стоимости продукции у «ВМВ Электа» и дилеров 

Название компании СБП, руб. 

«ВМВ ЭЛЕКТА» 
516 161 

615 783 

ООО "РИЛ" 488 200 
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542 200 

Из данных табл. следует, что дилер ООО «РИЛ» занижает стоимость продукции завода-

изготовителя «ВМВ Электа».  

 

Рис. Сравнительная диаграмма стоимости СБП у производителей, руб. 
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Как видно, среди производителей нет единой цены на продукцию. Она достаточно неоднородная 

и разнится от компании к компании. Соответствуя одним и тем же требуемым характеристикам, у 

одной компании оборудование стоит 90 500 руб., у другой – 1 470 000 руб. При этом АБП 

среди заводов-производителей предлагает только ОАО «Завод Инвертор», поэтому в данном 

случае можно сравнить  с импортной продукцией, марками, представленными у компаний-

дилеров. 

 

Рис. Сравнительная диаграмма стоимости АБП ОАО «Завод «Инвертор» и импортных марок, руб. 
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Если сравнить отечественную продукцию и импортную, становится заметна разница в стоимости 

оборудования, отвечающего одним и тем же требуемым характеристикам. 

 

Рис. Сравнительная диаграмма стоимости шкафов управления оперативным током у 

производителей, руб. 

Сравнительная диаграмма по стоимости на группу продуктов «Шкафы управления оперативным 

током» показывает, что именно здесь производители демонстрируют наименьший разброс цен. 

Между компанией «Русэлт» и ОАО «Завод «Инвертор» разница почти минимальная, у компании 
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«БЭМП» разница составляет около 200 000 руб., но при этом порядок цен остается примерно 

тем же. 
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Задача:  Разработка положения о ценовой политики и предложения по прайс-листу 

металлоторговой компании 

 

Решение и фишки:  

Учет всех трех методик ценовой политики- на основе себестоимости продукции, на основе цен 

конкурентов, на основе объема спроса 
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Результат:  

 

Предложение по прайс-
листу, 12.11.07 

          Отчетный период 

05.11.07-09.11.07 
           

             

        

прайс-цены 

конкурентов     
 

Номенклат

ура 

Себесто
имость  

ноября 

Наценк

а 500 
р. 

(Теор.ц
ена) 

Прог
ноз 

сред
них 

цен  
на   

19.1
1 

Пра
йс-

лис
т 

СТГ-
НН  

12.1
1 

Пра
йс-

лис
т 

СТГ-
НН  

08.1
1  

Измен

ение 
цен за 

недел
ю  

Сред
няя 

цена  

Min 

цена 

Металлс
ервис - 

Пов 

МеталлО

птТорг 

Тис

сен 

Маг

нит 

Арматура 

А500С 10, 
руб/тн 

17298 17800 18 

400 

18 

500 

18 

300 
0 

20 
450 

19 
700     

21 
200 

19 
700 

Арматура 

А500С 12, 
руб/тн 

16752 17300 17 

500 

17 

600 

17 

500 
-125 

18 
398 

16 
890 16 890 18 000 

19 
200 

19 
500 

Арматура 

А500С 14, 

16443 17000 16 

800 

16 

900 

17 

000 -100 

18 

073 

16 

590 16 590 17 700 

18 

500 

19 

500 
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руб/тн 

Арматура 

А500С 16, 
руб/тн 

16443 17000 16 

800 

16 

900 

17 

000 
-100 

18 
073 

16 
590 16 590 17 700 

18 
500 

19 
500 

 

  
Положение о  ценовой политике ООО "…." , 
ноябрь 2007             

                          

                    
Доходы для ценовых 
категорий, т.р. 

Номенкл

атура 

Себестои
мость  

текущего 
месяца* 

Наценк
а 500 р. 

(Теор.ц
ена) 

Цен
а до 

1 тн 

Цен
а до 

5 тн 

Прай

с-
лист 

СТГ-
НН  

19.1
1 (до 

68 
тн) 

Цен
а до 

150 
тн 

Цена 

для 
VIP-

клиент
ов** 

Дох
од, 

до 1 
тн 

Дох
од, 

до 5 
тн 

Доход, 

до 68 
тн 

(прайс
-

доход) 

Доход, 
до 150 

тн 

Доход, 

VIP 

Арматура 

А500С 10, 
руб/тн 

17298 17800 18 

500 

18 

000 

17 

500 

17 

400 

17 300 1 

300 

800 300 200 100 

Арматура 

А500С 12, 
руб/тн 

16752 17300 18 

200 

17 

700 

17 

200 

17 

100 

17 000 1 

500 

1 

000 

500 400 300 

Арматура 

А500С 14, 

16443 17000 17 

800 

17 

300 

16 

800 

16 

700 

16 600 1 

400 

900 400 300 200 
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руб/тн 

Арматура 
А500С 16, 

руб/тн 

16443 17000 17 
850 

17 
350 

16 
850 

16 
750 

16 650 1 
500 

1 
000 

500 400 300 

Арматура 
А500С 18, 

руб/тн 

16443 17000 17 
550 

17 
050 

16 
550 

16 
450 

16 350 1 
200 

700 200 100 -100 

Арматура 
А500С 20, 

руб/тн 

16443 17000 17 
550 

17 
050 

16 
550 

16 
450 

16 350 1 
200 

700 200 100 -100 

Арматура 
А500С 22, 

руб/тн 

16443 17000 17 
550 

17 
050 

16 
550 

16 
450 

16 350 1 
200 

700 200 100 -100 

Арматура 
А500С 25, 

руб/тн 

16443 17000 17 
800 

17 
300 

16 
800 

16 
700 

16 600 1 
400 

900 400 300 200 
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